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Presenta: Ldg Rafael Ramirez Lozano

ANTECEDENTES DEL PARADIGMA

Este caso sucedio hace poco menos de dos afos y de alguna manera esta
relacionado con uno de los temas que abordé en el ensayo de la Influencia de las
Técnicas de Aprendizaje en la Labor Docente. Aqui el paradigma fue, como lo
mencion6 el mismo alumno “el que alguien como yo jamas le va a poder ganar un
trabajo a uno riquillo... No profe, se lo van a dar a él”.

Bueno el caso era que un alumno estaba “peleando” por conseguir un trabajo
en una empresa pero de alguna manera se entero que entre los candidatos habia gente
con mucho “peso” en los apellidos, de mucha influencia en el ramo. El alumno, a quien
llamaremos “X-MEN” tenia un gran problema que juntaba una serie de problemas
individuales, queria pelear por un puesto pero antes de iniciada la pelea ya se estaba
dando como perdedor.

La situacion del alumno se resume de esta manera: Una persona con buena
capacidad inventiva, con habilidades técnicas, con conocimientos y con rapidez mental
que le permitia realizar propuestas muy creativas. Sin embargo, todo esto se veia
opacado y minimizado por otros aspectos: exageradamente introspectivo, inseguro, con
dificultad para socializar, entre otras cosas. Dicho por €l, atribuia todos los aspectos
negativos a que era una persona de origen muy humilde, victima de descomposicion
familiar, que habia pasado por problemas de drogas, pero por su aficion al grafitti se
intereso en la carrera, él queria salir de la situacion en la que estaba. Estudiaba y
trabajaba para costearse sus estudios y por Io mismo los valoraba demasiado.

El gran yunque psicologico, la gran barrera que él realmente tenia era mental,
completamente acomplejado y con un gran sentimiento de inferioridad. No soy
psicdlogo y espero no serlo porque creo que llegado a un nivel, se complican la vida
escarbando demasiado. En mi caso lo que hice fue interesarme un poco en él, en lo que
era, lo que hacia, lo que queria, eso permitia que €él se abriera un poco y bajara la
guardia.

No puedo decir que tenia “sesiones” con él, porque tampoco fue asi,
aprovechaba el tiempo de las revisiones en clase y a veces en Radio-Pasillo, realmente
lo que hablaba con él era sobre sus convicciones, de que partiera del supuesto de que
estaba solo, pero que eso le daba una gran ventaja al no tener que “cumplirle” a nadie
mas que a él. Uno de sus mayores complejos era el economico, para él cualquier
persona con dinero - no digamos inteligente, simplemente con dinero - era mas que él.

A final de cuentas fue venciendo un poco esos “miedos y complejos” y
comenzo a abrirse mas hacia los demas. Comenzo a ser mas participativo y aunque
aquél trabajo lo perdio porque a final de cuentas si peso el apellido del fulano (después
nos enteramos de que el Papa uso influencias) el logro fue que nuestro “x-men”
comenzo a darse cuenta poco a poco que realmente su Gnico contrincante era él
mismo, que quien le ponia las trabas era su mente, y quien no creia en él era su
corazon.
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